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Fraser Health Pharmacy Department
Pentapack UD 600 Témoignages

“A tous les intéressésLe service de pharmacie de Fraser Health (FH) a acheté une machine
deconditionnement Pentapak UD 600 en début d’année. Nous avons déterminé qu’elle fournitune
fonctionnalité qui répond aux besoins d’'une grande région de santé mettant en oeuvre un systéme de
distribution de médicaments décentralisé et automatisé. Vous trouverez ci-dessous certains des
avantages qui ont été réalisés ou qui sont envisagés suite a I'achat de cet équipement.

e e service de pharmacie de FH a un centre de production qui fournit des services pour la région en
faisant le conditionnement d’environ 40 000 doses unitaires par jour. La vitesse du Pentapak répond au
haut niveau de demandes de notre établissement centralisé.

e Cette machine élimine le besoin d’avoir un calibrage individuel des récipients lorsqu’on change de
marque a la suite de changements de contrats ou de commandes en retard. Auparavant, nous devions
faire face a un conditionnement du produit sans récipients calibrés. Cela entrainait des retards ou
I'utilisation d’un processus de conditionnement moins efficace. Les plaques a former a utilisations
multiples de Pentapak facilitent une transition plus rapide entre les produits et les marques.

¢ | e format de conditionnement fournit une meilleure protection du produit en lui évitant d’étre écrasé
au moment de la distribution. Selon notre expérience, le conditionnement des doses unitaires en
bandes enroulées peut entrainer la livraison de produits endommagés aux pharmacies.

¢ | e conditionnement solide maintient I'intégrité du produit si celui-ci est délivré a nouveau.

¢ FH a mis en place des cabinets automatisés de médicaments dans I'un de ses douze établissements
de soins de courte durée et espére poursuivre cette mise en place dans toute la région. Le
conditionnement compact produit par Pentapak permet un stockage efficace des cabinets automatisés
de médicaments, réduisant la fréquence des renouvellements et la congestion des tiroirs et des sachets
associée au stockage excessif des conditionnements trop volumineux. 7 Les options flexibles de
coupage et d’agencement des alvéoles permettent d’autres solutions de conditionnement pour les
narcotiques, les médicaments auto-administrés et les médicaments expérimentaux. FH s’attend a ce
que

nous puissions éliminer le besoin en sachets d’automédication et autres types de plaquettes alvéolées
actuellement utilisées pour les narcotiques.

e |e service de pharmacie de FH offre également un service de distribution centralisé a 2000 résidents
de entres de soins grace a des conditionnements multi-doses individualisés. L’achat de Pentapak nous
a donné la capacité nécessaire pour terminer la mise en oeuvre régionale de ce service sans
ompromettre les services de conditionnement des soins de courte durée.

¢ | e Pentapak fournit également une autre solution de conditionnement de liquides et de sachets de
plus grosses tailles pour permettre la vérification des médicaments au chevet du patient. Le service de
pharmacie de FH n’a pas profité de cette solution jusqu’a présent, mais il envisage de la considérer
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lorsqu’il y aura une augmentation du conditionnement des doses unitaires de liquides et la mise en
oeuvre de la vérification au chevet des patients.

¢ Des séries de conditionnement a grands volumes offrent des possibilités de négociations de contrats
pour obtenir des flacons de produits plus grands en grande quantité des vendeurs pharmaceutiques, ce
qui contribue également a créer une chaine d’approvisionnement “plus verte”

Linda Morris
Fraser Health Pharmacy Department
Langley, Colombie-Britannique
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